
Tenancingo, México. El nuestro es 
un negocio familiar. Yo estoy aquí 
desde hace 20 años, cuando me casé 
con mi esposo, que es hijo del dueño 
del taller. Ahorita que viene el frío 
tenemos bastante trabajo, aunque la 
temporada buena es antes de que ini-
cien las clases.

UƟ lizo el microcrédito de FinLabor para 
comprar hilo y telas. Lo que busco es 
tener material para poder cumplir con 
los pedidos que me hacen. Viene gente 
de Morelos, de Guerrero, de Toluca y 
el Distrito Federal. Queremos construir 
otro piso arriba, para acomodar bien 
las máquinas que ya no caben.

Yo entendí que el dinero es para tra-
bajar. El microcrédito es muy bueno y 
nos apoya a que el negocio vaya cre-
ciendo. Pero hay que ayudarle. Lo que 
hago es ir guardando para pagar cada 
semana, que no se me junte.

Es importante cuidar el crédito. 
Hace Ɵ empo formamos un grupo y 
nos dimos cuenta que dos personas 
estaban pidiendo para prestarlo a 
otras. Yo lo detecté y preferí cancelar 
el crédito y buscar otros compañeros. 
Es que hay que ser responsable.

Todo el negocio ha crecido con el 
trabajo y la inversión. Aquí se ve el 
resultado. ●

JUANA LÓPEZ 
SALINAS
FÁBRICA DE SUÉTERES

TE ESCUCHAMOS
Es frecuente escuchar que se rela-
ciona al crédito con problemas y pre-
siones. Nada más alejado de la rea-
lidad. El crédito es una oportunidad. 
Signifi ca que FinLabor conİ a en Ɵ  y 
se compromete conƟ go.

Al inverƟ r el dinero que recibes en 
préstamo Ɵ enes la oportunidad de 
hacer que tu negocio crezca, tu trabajo 
rinda más y se benefi cie tu familia.

En FinLabor sabemos que harás valer 
tu palabra. Así recibirás más prés-
tamos y otras personas también ten-
drán la oportunidad de contar con 
recursos para inverƟ r.

Para que el crédito no se vuelva un 
problema es importante que cuides 
tu capacidad de pago. Habla con tu 
asesor sobre este tema. Dile cuáles 
son tus necesidades. Nos gusta 
escucharte. 

El crédito te proporciona capital que 
necesitas para emprender o ampliar 
un negocio. Eres un emprendedor 
que recibe el impulso de FinLabor. 

Es importante usarlo para inverƟ r. 
Antes de solicitarlo debemos tener 
en mente las deudas que ya adqui-
rimos, el ingreso de que disponemos 
cada semana  y los gastos fi jos que 
enfrentamos.

El buen uso del crédito pasa por 
la responsabilidad con que lo uƟ li-
zamos. ●
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TUS ASESORES
ALBERTO MILLÁN ESCAMILLA

Atención a clientes:
01800 8216702 
Llamada sin costo

Sitio oficial:
http://www.finlabor.com.mx

Contacto: 
contacto@finlabor.com.mx 

Tenancingo, México.– Mi experiencia con 
los microcréditos es de siete años y medio. 
Debemos ver estos préstamos como una ayuda 
para que el negocio vaya creciendo. El dinero 
bien inverƟ do siempre va a redituar para sacar 
el pago y algo más.

Yo le digo a mis clientes que pidan lo que 
puedan pagar. Que no se sobreendeuden. 
Financieras hay muchas, pero algunas veces el 
cliente cae en mora por hacer un mal uso de 
ese dinero y porque le imponen más deudas.

Hay que actuar de manera responsable. Si se 
endeudan de más, entonces el crédito, más que 
en benefi cio, se convierte en un problema.

En FinLabor nos disƟ ngue la seriedad. Somos for-
males y cumplidos. El cliente recibe sus recursos 
a Ɵ empo y las reuniones son puntuales. Esto 
hace que haya un compromiso de ambas partes. 

Para mi como asesor es importante generar esta 
confi anza con los usuarios de los préstamos. A 
ellos siempre les recomiendo que no vayan a 
echar a perder su crédito. Cuesta trabajo tener 
una línea de crédito y formar un historial.

Para cualquier problema que tengan, yo estoy 
para servirles. ●

LANA SUBE... LANA SIEMPRE

A INVERTIR
Tan importante como recibir el préstamo y pagarlo 
puntualmente es saber que lo debemos usar sólo 
para inverƟ r en el negocio. Antes de solicitar un 
crédito toma en cuenta tu capacidad de pago y 
defi ne bien la forma en que vas a usar los recursos

Todo exceso es malo, como sabemos. La combina-
ción de trabajo, responsabilidad e inversión es un 
buen cimiento para el éxito del negocio y nuestra 
tranquilidad. Piensa bien en qué vas a usar el cré-
dito. Nunca pidas más de lo que puedas pagar.

• INVIERTE TODO EL DINERO QUE 

RECIBES EN PRÉSTAMO

• GUARDA UNA CANTIDAD FIJA CADA 

DÍA PARA REUNIR EL PAGO

• SI TIENES DUDAS, PLATICA CON TU ASESOR
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