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EN TUS MANOS



CUESTIÓN 
DE CÁLCULO
Estamos por entrar a una de las tem-
poradas más complicadas del año. 
Para cruzarla sin mayores di cul-
tades pongamos en prác! ca lo que 
hemos pla! cado y aprendido en los 
úl! mos meses. 

Hablamos del  n del ciclo escolar. 
Nuestra ru! na, tanto en casa como 
en el negocio, se modi ca.

En casa, vamos a tener a los niños 
todo el día y debemos hacer planes 
sobre la mejor forma de entretener-
los y entretenernos con ellos. Es una 

temporada en que se combinan el 
calor con las lluvias y no está de más 
mantener los ojos bien abiertos para 
evitar que se enfermen.

Que disfruten las vacaciones, bien 
merecidas.

Ahora hablemos de nuestros nego-
cios y de la forma de mantener bien 
atendido el crédito con FinLabor.

Conoces bien la situación que se 
presenta. Por un lado, aumentan los 
gastos. Hay que poner bien guapos 
a nuestros hijos para el momento en 
que reciban su boleta de cali cacio-
nes. Y si terminó la primaria o secun-
daria, como hay muchos casos entre 
nosotros, incluso se antoja organizar 
una pequeña convivencia de cele-
bración. Prudencia en los gastos. No 
ir más allá de nuestras posibilidades. 



Cada uno de nosotros conoce perfec-
tamente la profundidad de su bolsillo.

Los mayores gastos no son la única 
di cultad que enfrentamos en estos 
días. Es claro que en algunos negocios 
bajarán las ventas, como en las pape-
lerías o ! endas. En algunos otros, las 
cosas irán mejor: en todos aquellos 
que venden lo que los niños necesi-
tan para los úl! mos días de clases. 

Y, si lo ves con calma, no es lo único 
a lo que debemos estar pendientes. 
Tendremos casi dos meses de poca 
ac! vidad y, en seguida, viene un 
nuevo gasto: el regreso a clases en 
sep! embre, cuando compramos ú! -
les y uniformes.

Con calma. Doña Remedios y Doña 
Angus! as, las protagonistas de la 
historieta que ! enes en la mano, ya 
nos dieron algunas pistas para hacer 
frente a esta situación.

Vamos a ver. Aprendamos a manejar 
este periodo complicado que se nos 
presenta. Tenemos más gastos, posi-
blemente menos ventas y, después, 
otra vez más gastos por el regreso a 
clases.

Durante todo este ! empo tendre-
mos que mantenernos al corriente 
de nuestras obligaciones, como el 
pago del crédito. Recuerda que con-

servar el crédito es necesario para 
volver a tener nuevos préstamos.

En medio de todo este remolino es 
indispensable mantener la buena 
marcha de nuestro negocio y, por lo 
tanto, la puntualidad en el pago de 
los créditos.

Estamos en un buen 
momento para prever.

Primero, pongamos en un papel cuá-
les son nuestros ingresos por sema-
na, los que esperamos tener de aquí 
a dos meses y que están determina-

dos por las ventas. Y, a un lado, los 
gastos  jos que ya sabemos desde 
ahora que hay que cubrir: la renta 
del local; el abono de nuestro crédi-
to; y la luz. Los iden!  cas muy bien. 

Hay que hacer nuestro guardadito 
para esas semanas di" ciles que vie-
nen. Como sabes, es importante man-
tenernos al corriente en los pagos. El 
dinero que recibes en préstamo es 
importante para que logres mante-
ner bien sur! do tu negocio y, de esa 
manera, aproveches la temporada de 
buenas ventas que vendrá cuando re-
gresen los niños a la escuela. •

Ingreso: dinero que recibimos por las 
ventas o como pago por un trabajo

Gasto: dinero que necesitamos para 
pagar el crédito, surtir el negocio 
y comprar bienes y servicios

Con información de la Condusef



Nada detiene el crecimiento del equipo 
FinLabor. Somos cada vez más y en aumento. 

Para estar más cerca de ti, contamos con una nueva sucursal. La iden-
tificamos como Jojutla Perseverancia. Está en el estado de Morelos. 
Con esta, sumamos 17, en siete estados de la República. Muy pronto 
tendrás noticia de nuevas aperturas.

FinLabor, como has notado, se distingue por el trato cercano con 
las usuarias de los servicios que ofrece.

Nuestro compromiso es completo: atender las necesidades de cré-
dito para tu negocio y brindarte ayuda en esos momentos en que las 
cosas parecen atorarse.

Además está el compromiso compartido que, ustedes y nosotros, 
tenemos para evitar que las deudas rebasen la capacidad de pago, 
que está relacionada con los ingresos que genera el negocio.

Búscanos. Estamos cada vez 
más cerca de ti. •

Atención a clientes:
01800 8216702 
Llamada sin costo

Sitio oficial:
http://www.finlabor.com.mx

Contacto: 
contacto@finlabor.com.mx 

EL MENSAJE 
FINLABOR:

Seamos prudentes 

con los gastos que se 

avecinan y previsores 

para las semanas 

en que bajan las 

ventas. Evitemos el 

sobreendeudamiento.

JOJUTLA, MORELOS
ELLOS SON LOS INTEGRANTES DEL 
EQUIPO FINLABOR QUE TE ATIENDEN 
EN LA NUEVA SUCURSALUNA MÁSUNA MÁS
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