
Chocamán, Veracruz. Tengo una cocina 
económica. El microcrédito de FinLabor 
lo u! lizo para mi negocio. Compro los 
alimentos para vender y también he 
puesto unas mesas, una parrilla y una 
licuadora que nos hacía falta.

Con la gente de mi grupo nos vamos 
a salir de otra micro nanciera para 
quedarnos sólo en FinLabor. Vemos 
que nos está dando buen resultado. 
El pago que nos piden es menor y 
el interés más bajo que en otras 
 nancieras. 

Es bueno no tener tantos créditos al 
mismo ! empo. Nos vamos a dedicar 
nada más a estar en FinLabor. 

Hemos visto que el microcrédito nos 
ayuda bien con nuestro negocio. 
Compramos más mercancía y si guar-
damos un poco de lo que se vende 
podemos ahorrar y comprar más 
cosas, por ejemplo mesas o sillas. Yo 
así le he ido haciendo. 

Ahora ya casi todo lo que tenemos en 
el negocio es nuestro. Cuando empe-
zamos, las mesas eran prestadas por 
los del refresco.

Sí conviene estar en este crédito porque 
es menos el interés. Nada más con 
pagar menos de interés ya tenemos un 
ahorro. Por eso es bueno este crédito.

Hay que trabajar duro. "

EMMA AGRIPINA 
BRINGAS RIVERA CON PASO FUERTE

Sabemos que no existen fórmulas mágicas. 
La prosperidad de una familia, de tú familia, 
se construye paso a paso. Se construye con 
trabajo, inversión y ahorro.

En este inicio de año, FinLabor está junto a !  
para servirte de apoyo en esa batalla diaria 
para construir la prosperidad de tu familia.

Eres bien trabajadora. Lo has demostrado 
con creces todo este ! empo.

El ahorro es un hábito que se va adqui-
riendo. Aquí hemos hablado sobre este 
tema. Siempre hay la posibilidad de aho-
rrar algo, ya sea usando de mejor manera 
el dinero que tenemos; o guardando un 
poquito cada día.

De lo que hoy hablaremos es de la inversión. 

Vamos empezando el año. Tienes el com-
promiso de trabajar fuerte para conservar 
y, seguramente, ampliar tu crédito. Es lo que 
! enes para inver! r. 

Inver! r es importante para que el negocio 
crezca. Sin dinero para comprar más mer-
cancía o equipo tu trabajo, por más fuerte 
que sea, luce menos.

Ese es el apoyo que te ofrece FinLabor. 
Hacer que tu trabajo sea más produc! vo. Te 
proporciona los recursos para que logres un 
mayor ingreso.

La inversión, como ves, es la semilla. 
Abonada con tu trabajo se transforma en un 
bene cio para tu familia.

FinLabor te ha apoyado con recursos para 
inver! r. En estos ! empos di# ciles aquí nos 
mantenemos para apoyarte.

Sabemos que no hay fórmulas mágicas. Pero 
sí tenemos la fórmula para salir adelante: es 
trabajo, inversión y ahorro. 

Y mucha responsabilidad en el uso de tu 
crédito.

Que tengas un buen año 2011. Con mucha 
salud y mucho trabajo. "

HEY… HEY
¡ASEGÚRATE!
Vamos a tener mucho cuidado al 
llenar la  cha de depósito en el banco. 
Pregúntale a tu asesor la forma de 
hacerlo. Asegúrate de tener bien 
claras las indicaciones. 

Si la  cha de depósito está mal hecha 
puedes perder tu dinero. Es como si 
no hubieras pagado. Sería una lás! ma 
después de tanto trabajo y esfuerzo 
para juntar el abono.

Fíjate bien en el número de cuenta que 

vas a anotar en la  cha. Cambia depen-
diendo del banco en que haces el pago.

Anota con cuidado el número de 
referencia. Es la iden!  cación de tu 
grupo. De esa manera sabemos que 
hiciste el pago. 

Antes de salir del banco asegúrate que 
en la  cha que te regresan está bien 
anotado el nombre de Financiera Labor. 
Que el número de cuenta y el número 
de referencia sean correctos. Que la 
can! dad anotada sea la misma que 
abonaste, la fecha corresponda al día 
de pago y que ! ene el sello del banco. "
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Córdoba, Veracruz. Trabajo con 63 
grupos. Las clientas nos comentan 
mucho del servicio que damos en 
FinLabor. Estamos siempre pen-
dientes de los grupos. 

Los asesores de otras  nancieras no son 
constantes, monitorean por teléfono y 
no apoyan directamente a sus usuarios.

El servicio y la atención que damos 
nos hace diferentes.

En esta región FinLabor hace un tarea 
muy importante. Esta es una zona 
cañera y cafetalera, que son cul! vos 
de temporada. Entonces no siempre 
hay trabajo.

Las personas deben buscar ac! vi-
dades económicas para sobrellevar 
los meses en que no hay cosechas. 

El apoyo que les damos con el crédito 

es para ellos bastante fuerte. Con 
esos recursos pueden inver! r en un 
negocio y, obviamente, tener ac! -
vidad económica durante los meses 
que no hay trabajo con la caña o café. 
Es un apoyo fundamental para ellos.

Aquí ob! enen un crédito que en 
muchas ocasiones les es negado en 
otros lugares.

Lo primordial es que cuiden su crédito, 
que realmente lo inviertan en el negocio 
y no lo ocupen para un gasto personal.

Siempre les recomiendo que inviertan 
en la ac! vidad económica que ! enen 
y sean bien concientes de lo que 
pueden pagar.

Y otra cosa: que conozcan bien a las 
personas con las que integran sus 
grupos. Que sean bien seleccionadas 
y de con anza. "

TUS ASESORES
SANDRA LUZ LIMÓN ROBLES

LANA SUBE, LANA SIEMPRE

UNA FORMA DE CRECER
La mejor manera de empezar el año 
es  jar una meta. Esto nos permite 
tener una idea de lo que queremos 
hacer y de los medios que necesi-
tamos para lograrlo.

Para cumplir la meta necesitamos 
inver! r.

Hablamos del negocio. ¿Cuál es la 
mejor manera de u! lizar el próximo 
crédito de FinLabor? Bueno, lo pri-
mero es pagar en ! empo el préstamo 
actual. Como ya sabemos que así va a 
ser, vamos hacia delante.

El crédito que recibes es el capital que 
vas a inver! r en tu negocio. El obje-

! vo es que tu ac! vidad aumente y 
generes un mayor ingreso. 

Estamos hablando de inversión. No 
es otra cosa que usar el dinero de tu 
crédito, es decir, el capital, para crear, 
renovar, ampliar o mejorar la forma 
en que opera el negocio. 

Entonces ya sabemos que inver! r 
es u! lizar el crédito para obtener un 
mayor bene cio a futuro. Ese bene-
 cio puede tener varias formas. Una de 
ellas es que tu negocio vaya creciendo.

Al  nal de cuentas ese es el chiste de 
inver! r. 

Por eso es que debemos  jarnos una 
meta. Si sabemos qué es lo que que-
remos, vamos a tener una mejor idea 
de los medios que necesitamos para 
conseguirlo.

Es necesario que pienses en la can-
! dad de dinero que necesitas para 
lograr tu obje! vo. Esto te servirá para 
no pedir más de lo que puedes pagar. 

El dinero es una parte importante, pero 
no la única para conseguir esas metas. 

Una vez que ! enes el capital para 
inver! r, lo demás es trabajo, dedica-
ción y responsabilidad para conservar 
tu crédito. "
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Atención a clientes:
01800 8216702 
Llamada sin costo

Sitio oficial:
http://www.finlabor.com.mx

Contacto: 
contacto@finlabor.com.mx 


