
Tula de Allende, Hidalgo. U  lizo los 
microcréditos para inver  r en mi 
negocio desde hace dos años. Lo que 
me gustó fue la facilidad para hacer 
los pagos semanales, es una manera 
que ayuda a llevar bien las cuentas. 
Son 16 pagos por cada crédito y eso 
no se hace pesado. 

En estos meses di  ciles, cuesta un 
poquito más sacar el pago, pero traba-
jando con más esfuerzo lo he logrado. 

Durante el  empo que llevo u  li-
zándolos, los microcréditos me han 
ayudado mucho en mi negocio. Con 
ese dinero puedo sur  r mejor, hacer 
mejores ventas y tener más ganancias.

Lo más importante de todo es tener 
bien claro para qué es el crédito. Yo lo 
ocupo para mi negocio. Lo surto bien 
y lo que sale de las ventas es para 
pagar el abono semanal y comprar 
más mercancías.

Las ganancias, como se dice, van para la 
casa. Siempre me queda algo para mí. 

El fruto de mi trabajo se refl eja en 
mi familia. Alcanza para atenderla 
y para los gustos que uno se quiera 
dar. Eso es lo importante del trabajo y 
del crédito. En esto nos ayuda mucho 
FinLabor.

Una persona que quiera u  lizar los 
microcréditos debe saber que sirven 
para hacer más grande un negocio. 
Pero deben ser u  lizados para inver  r. 
No se debe cometer el error de ocu-
parlos para otra cosa. 

En nuestro grupo hablamos de estas 
cosas, vemos que en realidad el 
préstamo se ocupe para el negocio 
y hasta ahorita no hemos tenido 
ningún problema. ●
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• Una vez que iniciaste un negocio lo más importante es crecer.
• Todas las decisiones cuentan. Y las decisiones 
fi nancieras son importantes.

• Cada paso que das en tu negocio produce 
un benefi cio o genera un riesgo.

• Por eso, cada decisión irá construyendo, o destruyendo, 
la salud del negocio y el bienestar de la familia Una vez 
que iniciaste un negocio lo más importante es crecer.

HOY EN DÍA MUCHAS FAMILIAS VIVEN DE TENER UN 
NEGOCIO PROPIO. SON EMPRENDEDORES, COMO TÚ, QUE 
PRODUCEN Y VENDEN PRODUCTOS EN SU COMUNIDAD.

PERO ESE ES EL PRIMER PASO:



Tula de Allende, Hidalgo. Antes de ser 
asesora de microcréditos en FinLabor 
yo era usuaria de estos préstamos, 
que inver  a en una  enda de ar  culos 
para calzado.

Con los microcréditos tuve gran bene-
fi cio. Aparte de mantener mi negocio, 
de allí salió para mis estudios, para que 
pudiera tener una carrera profesional.

Debido a esa experiencia fue que me 
plantee dar esa posibilidad a otra gente. 
Para que pueda inver  r en un negocio y 
vea la ganancia refl ejada en una mejor 
fuente de ingreso. Al fi nal eso es una 
mejora en su vida personal y familiar.

Los microcréditos son una oportu-
nidad que recibimos, una facilidad de 
obtener un crédito. En este  empo es 
muy di  cil que la gente confi é y que 
otorgue el dinero sin ninguna garan  a. 

Finlabor lo que hace es confi ar en la 
palabra, en la calidad moral de la gente 
para que puedan adquirir su crédito,  
crecer económicamente y tener una 
estabilidad familiar, emocional y eco-
nómica adecuada. 

Yo lo planteo de esa manera. Porque 
sí hay una gran u  lidad del microcré-
dito si lo sabemos usar, si la persona 
que lo usa realmente lo invierte en un 
negocio. ●
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