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EN TUS MANOS



TU HACES 
FINANZAS
Nada más escuchamos hablar 
de números y ya queremos 
cambiar la plá  ca. “Es que 
eso de las fi nanzas no es lo 
mío”, acostumbramos decir. 
Es probable que no nos ha-
yamos dado cuenta, pero los 
números, las fi nanzas y, con-
cretamente, las decisiones de 
 po fi nanciero forman parte 

de nuestro día a día.

¿En qué pensaste cuando 
decidiste abrir un negocio? 

¿Cómo elegiste 
el giro? ¿En qué 
momento diste 
el paso para soli-
citar un crédito? 

Haces fi nanzas 
todo el día y to-
dos los días, aun-
que no lo veas 
de esa manera. 
Aunque no te des cuenta.

¡Exactamente! Las decisiones 
fi nancieras forman parte de 
tu vida diaria. Las tomas res-
pecto de tu negocio y tam-
bién con relación a tu familia. 

Cuando eliges una  enda para 
comprar los uniformes de tus 
hijos o sur  r la lista de ú  les 
escolares estás tomando una 
decisión que, a lo mejor,  ene 
que ver con el costo que vas a 
pagar por ellos. •

SON COSA DE CADA DÍA
Ahora nos vamos a centrar en el negocio. Aquí 
también tus decisiones  enen consecuencias. 
Lo que eliges infl uye en la marcha de tu nego-
cio, en su capacidad de crecer.

Decimos que haces fi nanzas todos los días. Y que 
tomas decisiones al respecto. Una de las más 
importantes, porque  ene que ver con la exis-
tencia de tu negocio, fue la de pedir un crédito.

Aquí, si lo ves, hay más 
de una decisión fi nan-
ciera en algo que parece 
sencillo y en lo que pro-
bablemente no te has 
detenido a pensar.

Primero, consideraste 
necesario obtener di-
nero en préstamo para 
abrir o sur  r un negocio. 
Después, elegiste el cré-
dito de FinLabor, por-

que te ofreció mejores condiciones que otras 
microfi nancieras. ¿Lo ves? Es cosa de empezar 
y ya no paras de tomar decisiones fi nancieras.

Una cosa te lleva a la otra. Ya decidiste pe-
dir un crédito y, después, aceptaste las con-
diciones para pagarlo. Tu decisión te llevó a 
adquirir un compromiso con FinLabor. Es, por 
cierto, un compromiso que se complementa 
con el que a su vez FinLabor adquiere con  -
go: ofrecerte dinero en préstamo de manera 
oportuna para atender la necesidad de tu ne-

gocio, recibir atención 
personalizada de un 
asesor que te guía du-
rante todo el ciclo del 
crédito y prestarte en 
las mejores condiciones 
que puedes encontrar.

¿Y qué hay del si  o 
donde compras la mer-
cancía para tu negocio? 
También hay una deci-
sión detrás del lugar al 
que acudes a sur  rte. •



DECIDE 
CONSERVAR 
TU CRÉDITO 
FINLABOR
Las decisiones fi nancieras 
son complementarias una 
de las otras. Veamos: elegis-
te abrir un negocio, optaste 
por un giro específi co y con-
sideraste necesario pedir un 
crédito para empezar o sur  r 
mejor tu negocio. También 
escogiste a quién solicitar 
el préstamo. Después eli-
ges pagarlo con puntuali-
dad. Una se liga con la otra. 
Buenas decisiones nos lle-
varán a buenos resultados.

¡Claro! Cumplir con el compro-
miso de pago también es una 
decisión fi nanciera. ¿Por qué? 
Primeramente porque afecta 
directamente a tu negocio.

El crédito es un instrumen-
to que, como una palanca, 
ayuda a que tu negocio se 
mueva hacia delante: pue-
des tener un más amplio 
sur  do, mejores instru-
mentos para trabajar, un 

local más grande. Para eso 
es el dinero que recibes en 
préstamo, para inver  rlo.

Mantener el crédito es una 
forma de asegurar que vas 
a seguir trabajando, que vas 
a mantener tu fuente de in-
gresos y que, muy probable-
mente, la vas a hacer crecer.

Aquí es donde se combinan 
las dos partes de esta histo-
ria. ¿Recuerdas que antes 
hablamos de un compromi-
so que se complementa?

Nos referimos, claro, al com-
promiso que  enes con tu 
negocio y con mantener 
abierta la posibilidad, si eres 
cumplida, de volver a reci-
bir un crédito una vez que 
pagues el actual. Por la otra 
parte está FinLabor, que 
también  ene el compromi-
so de estar aquí para apoyar-
te en el crecimiento de tu ne-
gocio cuando lo necesites. •

TU RESPALDO
FinLabor quiere ser tu pres-
tamista todo el  empo que 
lo necesites para fortalecer 
tu negocio. Y aquí estamos. 
Esa, como ya te diste cuen-
ta, es una decisión tomada.

En fi n, que no paramos de 
tomar decisiones. Ahora mis-
mo, por ejemplo, estás leyen-
do este Bole  n en lugar de 
hacer otra cosa. Y qué bueno.

A lo mejor te gustaría contar-
nos sobre las decisiones que 
has tomado para echar a an-
dar tu negocio y luego hacer 
que se consolide. Escríbelas 
y entregalas a tu asesor. Él 
nos las va a hacer llegar.

Lo que queda claro es que 
todo el día haces fi nanzas. 
Todo el  empo tomas de-
cisiones fi nancieras relacio-
nadas con tu negocio. 

Es importante tener claro 
que hacemos fi nanzas y 
que tomamos decisiones. 
Combinar bien estos dos 
aspectos hará que nuestro 
negocio y nuestras fi nanzas 
marchen cada vez mejor. •



Rinconcito donde 
hacen su nido...
La presencia de FinLabor crece como la espuma del mar. 
La frase es para estar a tono: tenemos una nueva su-
cursal. Lo decimos en cada nueva entrega de nuestro 
Bole  n, pero es que es así. 

Ahora fue en el Puerto de Veracruz. En junio quedó inau-
gurada y en pleno funcionamiento la nueva sucursal de 
FinLabor. Llegamos a 18. 

FinLabor se dis  ngue por la manera de relacionarse con 
las usuarias de sus créditos. Tejemos, esa es la palabra, 
una alianza de largo plazo basada en la confi anza y el 
compromiso entre ambas partes. De las usuarias, por 
un lado, de cumplir con el pago de su préstamo; y de 
FinLabor de estar listo para apoyar con crédito el creci-
miento de los negocios.

Siempre muy cerca de  .

Atención a clientes:
01800 8216702 
Llamada sin costo

Sitio oficial:
http://www.finlabor.com.mx

Contacto: 
contacto@finlabor.com.mx 

PUERTO DE VERACRUZ

Listos para el arranque. El equipo FinLabor de 
la sucursal Puerto de Veracruz, en el momento 
justo del inicio de las operaciones. Si vives en la 
región del Puerto, búscalos. Son tu mejor opción.

ES TU DERECHO
Ocurre una y otra vez. Las per-
sonas que nos a  enden en los 
bancos no siempre lo hacen 
de la mejor manera. Debemos 
tener claro, primero que nada, 
que es nuestro derecho recibir 
un trato educado y efi ciente en 
los bancos. Y, no menos impor-
tante, que es obligación de los 
empleados bancarios atender-
nos con efi ciencia y cortesía.

Pagamos por el servicio que 
prestan, nada nos regalan.

Cuesta mucho trabajo reunir el 
dinero para hacer el pago se-
manal del crédito. Fíjate bien en 
los datos que anotas al llenar la 
fi cha del depósito en el banco. 

Acuérdate que el número de 
cuenta cambia según el ban-
co en que hagas la operación. 
Anota con cuidado el número 
de referencia, que iden  fi ca a 
tu grupo. Así sabemos que hi-
ciste el abono. 

Asegúrate que el cajero anotó 
los datos correctamente. Si no 
fue así,  enes el derecho de 
exigir que sean corregidos. El 
cajero o cajera están obligados 
a hacerlo.

No permitas 
ningún mal trato.


