
Temoaya, Estado de México. El negocio 
está en mi casa. Fabrico mesas de 
madera. Tengo varios trabajadores que 
las llevan lejos a vender. 

Me enteré de los microcréditos a 
través de unas amigas, que me invi-
taron y ahora somos compañeras de 
grupo. Eso fue hace dos años y me ha 
ido muy bien con FinLabor. Ahí voy.

En mi caso, u  lizo el préstamo de 
FinLabor para comprar madera y todo 
lo demás que necesito para hacer mi 
trabajo. El dinero que recibo me sirve 
como capital. Todo lo dejo en mi taller.

He aprendido a administrarme mejor. 
De lo que recibo por la mercancía que 
voy vendiendo, separo lo que necesito 
para pagar el crédito y otra parte la 
vuelvo a inver  r en materiales. Lo que 
sobra, lo agarro como mi ganancia. 

Trabajar con el microcrédito me ha 
servido para que mi negocio vaya 
prosperando. Ahorita me la he visto un 
poco di  cil para comprar la madera, 
ha subido un poco la mercancía. Pero 
ahí vamos.

Mi familia también ha ido prospe-
rando, a través del recurso de que yo 
tengo mi negocio. 

Me ha ido muy bien con lo que me han 
prestado, con el crédito y con mi tra-
bajo. Con mucho trabajo.

Lo que no se debe hacer con el micro-
crédito es quedar mal. Tenemos que 
echarle ganas en pagar para que nos 
ganemos la confi anza. Más que nada, 
echarle ganas. ●

LEONOR 
ALCÁNTARA 
LIBRADO
TALLER DE MADERA

CONFIANZA Y
SOLIDARIDAD

E   que recibes en préstamo es 
una herramienta que te sirve para tra-
bajar mejor. Para que tu negocio crezca, 
mejore tu situación personal y la calidad 
de vida de tu familia.

U   no debe conver  rse para 
  en un problema. 

D   cuidado en no pedir una 
can  dad mayor a la que puedes pagar 
con los ingresos que genera tu negocio. 
El préstamo no se debe volver una carga. 
Es una ayuda para trabajar en mejores 
condiciones. Así, el esfuerzo que todos 
los días realizas se refl eja en benefi cios 
para   y para tu familia.

P   trabajamos en FinLabor. Te 
entregamos el dinero de manera opor-
tuna, para que nunca te quedes sin 
capital para trabajar. Fíjate: pedir sólo los 
créditos que puedes pagar hace posible 
que se mantenga la confi anza, uno de los 
valores más importantes entre nosotros.

E  F L  confi amos en la fuerza 
de tu trabajo y en tu responsabilidad. 
Confi amos en que sabes la importancia 
de ser solidario con los demás: si pides 
más de la cuenta no vas a poder pagar el 
préstamo y otras personas como tú, que 
necesitan del crédito para hacer crecer 
su negocio, se pueden quedar sin esos 
recursos. ●
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Toluca. Tengo cinco años de expe-
riencia en el trabajo con microcré-
ditos. He aprendido que una de las 
cosas más importantes es evitar que 
las personas tengan más deudas de las 
que pueden pagar. 

De eso pla  co mucho con las señoras 
que reciben los préstamos. Cuando 
ob  enen un crédito deben tener claro 
cuánto ganan y cuánto gastan en su casa.

De esa manera la persona en  ende 
que no puede gastar más de lo 
que gana. Porque pierde la estabi-
lidad, tanto en el negocio como en 
la economía familiar. Es lo que hago: 
asesorarlas.

Pagar es importante para mantener 
el crédito, para que otros también lo 
puedan recibir.

En estos cinco años mi experiencia ha 
sido buena. Me agrada par  cipar en que 
una persona reciba un préstamo. La zona 
donde trabajo es rural. Venir a visitar a 

las señoras, convivir con ellas y ver sus 
negocios es para mí muy gra  fi cante.

Lo que yo que hago es hacerles ver los 
benefi cios que les ofrece el crédito 
de FinLabor. Que se pongan a com-
parar. Y que vean la manera de que su 
negocio realmente genere para pagar 
las deudas. 

Más que nada, que su negocio vaya 
aumentando y no disminuyendo.

Durante este  empo he visto que el 
microcrédito infl uye mucho en la vida 
de las personas y en las ac  vidades que 
realizan para ganarse la vida. Tengo 
clientas que han hecho crecer mucho 
sus negocios. Ellas mismas ya están 
viendo la manera de inver  r más.

Cuando  enen alguna duda se me 
acercan. No me ven simplemente como 
alguien que viene y les entrega un cré-
dito. Me ven como una persona en la 
que se pueden apoyar para asesorarlas. 
Esa es la diferencia con FinLabor. ●

TUS ASESORES
MARTHA ALICIA AYALA ESPINO
Asesora

LANA SUBE, LANA SIEMPRE

LAS CUENTAS CLARAS
C  , es más fácil ordenarnos si tenemos las cosas a la vista. 
Vamos a pensar la mejor manera de separar las cuentas de nuestro 
negocio de las de casa.

O , es la palabra. Para separar los gastos personales o fami-
liares y los gastos del negocio lo primero es saber la can  dad de dinero 
que vamos a tomar cada semana para nosotros.

Y  : primero apartas para pagar tu préstamo, luego lo que necesitas 
para comprar mercancía y un poquito de ahorro.

L   son muy grandes. Llevas orden en tus cuentas, sabes cuánto 
vas a tener para el negocio y cuánto para tus gastos personales o familiares.

S   la forma en que lo gastamos, el dinero rinde más. ●

M  A  A  E

Atención a clientes:
01800 8216702 
Llamada sin costo

Sitio oficial:
http://www.finlabor.com.mx

Contacto: 
contacto@finlabor.com.mx 


